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Intermobil Genel Miidiirii Rifat Perahya:

“Yurticine odaklanan treyler ureticileri

risk altinda”

Sadece yurtigine satis yapan treyler iireticilerinin biyik risk aldiklarini belirten Intermobil Genel
Midiri Rifat Perahya, treyler sektériinde konsolidasyonun oldugunu ve ihracat yapmayan, fark-
lilasmaya, kendisini gelecege hazirlamayan firmalarin risk altinda oldugunu savundu. Varlik fonu-
nun degerinin altinda olan global markalarin millilestirilmesi icin firsat oldugunu giindeme getiren
Perahya, 2017 yilinda treyler pazarinda 2016 yilina gore artis yasanacagi tahmininde bulundu.

Intermobil Genel Miidiirti Rifat Perahya,
otomotiv sektoriinde degisimin cok hizlan-
digini, gelisime ayak uydurmak ve siireg-
lerini daha verimli hale getirmek igin SAP
sistemine gecis yaptiklari bilgisini verdi.
Gegisin vizyonlar dogrultusunda dnemli
bir adim oldugunu ifade eden Perahya,
sistemin artilarini oyle anlatti: “Cok daha
seffaf bir sisteme kavustuk. insan dahiliyeti-
ni minimuma indirecegimiz bir stire¢ gelis-
tirdik. 2009 yilindan beri kullandigimiz ERP
sistemi biiytime ve cesitliligimize cevap
veremiyordu. Her yeni is koluna girdigi-
mizde yeni bir modidile ihtiyac oluyordu.
Sistemi kendinize gore dizayn etmeniz bir
avantaj gibi goziikse de bir noktadan sonra
icinden cikilamaz bir ag haline geliyor ve
dogru olan taraflari da yara almaya bash-
yor. Modiillerle gelistirebilecegimiz sistem-
den, kendi isleyisimizi adapte edecegimiz
kapsamli bir sisteme gectik. Nihayetinde
biz bir hizmet sirketiyiz, miisterilerimizin
¢oziim ortag) olarak faaliyet gdsteriyoruz.
Amacimiz sirekli daha verimli olabilmek
ve musterilerimizin hayatlarini kolaylas-
tirmak. SAP ile hedefledigimiz verimliligi
saglaycagimiza inaniyorum.”

“Bugtin ¢ok basaril olan, goziiken bircok
is kolunun ne kadari 10 sene sonra gecerli
olacak belli degil” diyen Perahya, insan
odakl sirketlerin ayakta kalacagini diistin-
diigtinti bu sebeple stirekli gelisim sagla-

mak adina hem kendi ekiplerine hem
de musteri gruplarina egitim organi-
zasyonlari yaptiklarini soyledi.

2017 daha bir yil olacak

Treyler pazarini da degerlendiren Rifat
Perahya, 2016 yilinda ihracat pazar-
lannin 6ne giktigini, bu yilin gecen

yila gore daha iyi gececegini 6ngordil.
Treyler sektoriinde konsolidasyon si-
recinin devam ettigini belirten Perahya,
“Ayda 1-5 adet treten firmalar rekabet
avantajlarini kaybediyor. isini daha iyi
yapan orta ve biiytik 6lcekli firmalar
hayatta kahyor. Sirketini, tirtinlerini
farklhilastiran, gelecege hazirlanan
firmalar giicleniyor. Babadan kalan

isi yillardir ayni sekilde devam ettiren
firmalar ise artik zorlanmyor” seklin-

de konustu. Perahya, sozlerini soyle
stirdiirdii: “Uriinden sirket altyapisina,
insan kaynagindan tiretim metodlari
ve kullandig IT sistemlerine kadar
bircok konu 6n plana ¢ikiyor. Treyler
treticilerimiz sadece Tirkiye pazanyla
yetinmemeliler, bitiin yumurtalar ayni
sepette olmamali. Ongoriilemeyen
herhangi bir politik veya ekonomik
gelismede pazarda durgunluk oluyor,
rekabet artiyor ve karliliklar diistiyor.
Turk dreticiler birbirleriyle rekabet ede-
ceklerine dogru tirtinler ve fiyat starte-

jisiyle yabanci firmalara kafa tutmal-
lar. Bunu yapan firmalarimiz da var.
Karliliklarin olumsuz etkilenmesin-
deki bir baska etken de tiiketiciler ve
ozellikle filolarin bilincleniyor olmasi.
Kaliteden 6diin vererek, malzemeden
kisarak basarili olmak eskidendi, artik
mimkiin degil.

Ttikieticiler internet, medya ve sosyal
medya vasitasiyla her gelismeden ha-
berdar. Basit olmasi icin futboldan &r-
nek vereyim; bircok kanalda ingiltere,
Ispanya ligi maclanni izledikten sonra
Turkiye liginde oynanan futnboldan



